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Załącznik nr 3 

do Regulaminu Udzielania Pożyczek 
- Pożyczka dla przedsiębiorstw w początkowej fazie rozwoju z umorzeniem 

 

 

Wskaźniki specyficzne dla Instrumentu Finansowego* 

Pożyczka na inwestycje rozwojowe z umorzeniem 

 

Lp. Kod wskaźnika Nazwa Wskaźnika Jednostka miary Podstawa 

wyliczenia ** 

Wartość 

docelowa 

 Definicja Wskaźnika 

 

1. RCO003 Przedsiębiorstwa objęte wsparciem 

z instrumentów finansowych 

szt. Wyliczeniowy  15 

 

Liczba przedsiębiorstw otrzymujących wsparcie w formie pożyczek, dotacji na spłatę odsetek, gwarancji 

kredytowych, venture capital lub innego instrumentu finansowego. Instrumenty finansowe w tym 

kontekście obejmują inwestycje quasi-kapitałowe, kapitałowe, gwarancje i pożyczki zgodnie z definicją w 

art. 2 rozporządzenia UE 2018/1046: (52) „inwestycja quasi-kapitałowa” oznacza rodzaj finansowania 

mieszczący się między finansowaniem kapitałowym a finansowaniem dłużnym, o poziomie ryzyka 

wyższym niż dług uprzywilejowany, a niższym niż kapitał podstawowy, i który może mieć taką strukturę 

jak dług, zazwyczaj niezabezpieczony i podporządkowany, a w niektórych przypadkach wymienialny na 

udziały lub na udziały preferencyjne;   25) „inwestycja kapitałowa” oznacza wniesienie do spółki kapitału, 

zainwestowanego bezpośrednio lub pośrednio w zamian za całkowite lub częściowe udziały w strukturze 

własności tej spółki, przy czym inwestor kapitałowy może sprawować pewną kontrolę nad zarządzaniem 

spółką oraz może mieć udział w zyskach spółki;   34) „gwarancja” oznacza pisemne zobowiązanie do 

przyjęcia odpowiedzialności za całość lub część długu lub zobowiązania osoby trzeciej lub za pomyślne 

wykonanie przez nią zobowiązań w przypadku wystąpienia zdarzenia, które uruchamia taką gwarancję, 

takiego jak niewykonanie zobowiązań z tytułu pożyczki;   40) „pożyczka” oznacza umowę zobowiązującą 

pożyczkodawcę do udostępnienia pożyczkobiorcy uzgodnionej kwoty na uzgodniony okres, zgodnie z 

którą to umową pożyczkobiorca ma obowiązek spłacić tę kwotę w uzgodnionym terminie;   Definicja 

przedsiębiorstwa znajduje się w RCO01. 

2. PLRO001 Liczba wspartych 

mikroprzedsiębiorstw 

szt. Wyliczeniowy 15 

Wskaźnik obejmuje mikroprzedsiębiorstwa, które otrzymały wsparcie finansowe oraz pozafinansowe z 

Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego (EFRR) , Funduszu Spójności (FS) oraz Funduszu 

Sprawiedliwej Transformacji (FST).    Definicja przedsiębiorstwa zgodna z definicją wskaźnika RCO 01.    

Zgodnie z zaleceniem KE (2003/361/EC) mikroprzedsiębiorstwo to przedsiębiorstwo zatrudniające mniej 

niż 10 osób oraz którego roczny obrót lub/i roczny bilans nie przekracza 2 mln EUR.   Na poziomie celu 

szczegółowego przedsiębiorstwo liczone jest tylko raz, niezależnie od tego ile rodzajów wsparcia 

otrzymuje.   Na poziomie programu, przedsiębiorstwo jest liczone tylko raz, niezależnie od tego, ile 

rodzajów wsparcia otrzymuje (z działań realizowanych w ramach jednego lub kilku celów szczegółowych). 
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3. PLRO002 Liczba wspartych małych 

przedsiębiorstw 

szt. Wyliczeniowy 

Wskaźnik obejmuje małe przedsiębiorstwa, które otrzymały wsparcie finansowe oraz pozafinansowe z 

Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego (EFRR) , Funduszu Spójności (FS) oraz Funduszu 

Sprawiedliwej Transformacji (FST).    Definicja przedsiębiorstwa zgodna z definicją wskaźnika RCO 01.    

Zgodnie z zaleceniem KE (2003/361/EC) małe przedsiębiorstwo to przedsiębiorstwo zatrudniające mniej 

niż  50 osób oraz którego roczny obrót lub/i roczny bilans nie przekracza  10 mln EUR.   Na poziomie celu 

szczegółowego przedsiębiorstwo liczone jest tylko raz, niezależnie od tego ile rodzajów wsparcia 

otrzymuje.   Na poziomie programu, przedsiębiorstwo jest liczone tylko raz, niezależnie od tego, ile 

rodzajów wsparcia otrzymuje (z działań realizowanych w ramach jednego lub kilku celów szczegółowych). 

4. PLRO003 Liczba wspartych średnich 

przedsiębiorstw 

szt. Wyliczeniowy 

Wskaźnik obejmuje średnie przedsiębiorstwa, które otrzymały wsparcie finansowe oraz pozafinansowe z 

Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego (EFRR) , Funduszu Spójności (FS) oraz Funduszu 

Sprawiedliwej Transformacji (FST).    Definicja przedsiębiorstwa zgodna z definicją wskaźnika RCO 01.    

Zgodnie z zaleceniem KE (2003/361/EC) średnie przedsiębiorstwo to przedsiębiorstwo zatrudniające od 50 

do 249  osób oraz którego roczny obrót wynosi  nie przekracza 50 mln EUR lub/i roczny bilans nie 

przekracza43 mln EUR.   Na poziomie celu szczegółowego przedsiębiorstwo liczone jest tylko raz, 

niezależnie od tego ile rodzajów wsparcia otrzymuje.   Na poziomie programu, przedsiębiorstwo jest 

liczone tylko raz, niezależnie od tego, ile rodzajów wsparcia otrzymuje (z działań realizowanych w ramach 

jednego lub kilku celów szczegółowych). 

5. RCR003 Małe i średnie przedsiębiorstwa 

(MŚP) wprowadzające innowacje 

produktowe lub procesowe 

szt. Cecha umowy 4 

 

Liczba MŚP wprowadzających innowacje produktowe lub procesowe dzięki udzielonemu wsparciu. 

Wskaźnik obejmuje również mikroprzedsiębiorstwa.   Innowacja produktowa to wprowadzenie na rynek 

towarów lub usług, które są nowe lub istotnie ulepszone pod względem ich możliwości, łatwości obsługi, 

elementów lub podsystemów. Innowacja procesowa to wdrożenie nowego lub znacząco ulepszonego 

procesu produkcyjnego, sposobu dystrybucji lub działalności wspierającej.   Innowacje produktowe lub 

procesowe muszą być nowością dla wspieranego przedsiębiorstwa, ale nie muszą być nowością na rynku. 

Innowacje mogą być pierwotnie opracowane przez wspierane przedsiębiorstwa lub przez inne 

przedsiębiorstwa lub organizacje.   Definicja przedsiębiorstwa – zob. RCO01. 

6. PLRR024 Małe i średnie przedsiębiorstwa 

(MŚP) wprowadzające innowacje 

produktowe 

szt. Cecha umowy 4 

 

Liczba przedsiębiorstw MŚP wprowadzających innowacje produktowe w przedsiębiorstwie w wyniku 

realizacji projektu. Innowacja produktowa to produkt lub usługa, które są nowe lub znacząco ulepszone w 

zakresie swoich cech lub zastosowań (np. specyfikacja techniczna, komponenty, materiały, twałość lub 

inne cechy funkcjonalne). 

7. PLRR025 Małe i średnie przedsiębiorstwa 

(MŚP) wprowadzające innowacje 

procesowe 

szt. Cecha umowy 

Liczba przedsiębiorstw MŚP wprowadzających innowacje procesowe w przedsiębiorstwie w wyniku 

realizacji projektu. Innowacja procesowa to wdrożenie nowego lub znacząco ulepszonego procesu 

produkcyjnego, metody dystrybucji lub działalności wspierającej. 
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8. RCR001 Miejsca pracy utworzone we 

wspieranych jednostkach 

EPC Efekt 

inwestycji 

3 

 

Liczba miejsc pracy wyrażona w średnich rocznych ekwiwalentach pełnego czasu pracy (EPC) utworzonych 

w ramach działalności wspieranej przez projekt. Nowe stanowiska muszą być obsadzone i mogą być w 

pełnym wymiarze godzin, w niepełnym wymiarze godzin lub powtarzać się sezonowo. Wolne stanowiska 

nie są liczone. Ponadto oczekuje się, że nowo utworzone stanowiska zostaną utrzymane przez ponad rok 

po zakończeniu projektu. Wskaźnik jest obliczany jako różnica między rocznymi EPC obsadzonymi przed 

rozpoczęciem projektu i rok po zakończeniu projektu w ramach wspieranej działalności.   Roczne EPC 

definiuje się jako stosunek godzin pracy przepracowanych efektywnie w ciągu roku kalendarzowego 

podzielony przez całkowitą liczbę godzin umownie przepracowanych w tym samym okresie przez osobę 

lub grupę. Zgodnie z konwencją dana osoba nie może wykonywać więcej niż jednego EPC rocznie. Liczba 

godzin umownie przepracowanych ustalana jest na podstawie normatywnych/ustawowych godzin pracy 

zgodnie z krajowym ustawodawstwem.   Osoba pracująca w pełnym wymiarze czasu pracy zostanie 

zidentyfikowana w odniesieniu do jej statusu zatrudnienia i rodzaju umowy (pełny lub niepełny etat).   

Wskaźnik ten nie powinien być stosowany do uwzględnienia miejsc pracy dla naukowców, które należy 

zgłaszać w ramach RCR102. 

9. RCO005 Nowe przedsiębiorstwa objęte 

wsparciem 

szt. Wyliczeniowy - 

 

Liczba nowych przedsiębiorstw objętych wsparciem. Za nowe uznaje się przedsiębiorstwo, które nie 

istniało trzy lata przed złożeniem wniosku o udzielone wsparcie. Przedsiębiorstwo nie zostanie uznane za 

nowe, jeśli zmieni się tylko jego forma prawna. Wskaźnik obejmuje również przedsiębiorstwa typu spin-

off.   Definicja przedsiębiorstwa znajduje się w RCO01. 

10. PLRR003 Wartość inwestycji prywatnych 

uzupełniających wsparcie publiczne 

– instrumenty finansowe 

PLN Wyliczeniowy - 

 

Wskaźnik mierzy całkowity wkład prywatny współfinansujący wspierane projekty, w przypadku których 

formą wsparcia są instrumenty finansowe. Wskaźnik obejmuje również niekwalifikowalną część kosztów 

projektu, w tym podatek VAT. W przypadku projektów realizowanych przez przedsiębiorstwa państwowe, 

do wartości wskaźnika wliczany jest wkład własny tego przedsiębiorstwa.   Wskaźnik powinien być 

obliczany na podstawie współfinansowania prywatnego przewidzianego w umowach o dofinansowanie 

dla wspieranych projektów. 

11. RCR002 Inwestycje prywatne uzupełniające 

wsparcie publiczne (w tym: dotacje, 

instrumenty finansowe) 

PLN Wyliczeniowy - 

 

Całkowity wkład prywatny współfinansujący wspierane projekty, w których    wsparcie ma formę dotacji 

lub pochodzi z instrumentów finansowych. Wskaźnik obejmuje również niekwalifikowalną część kosztów 

projektu, w tym podatek VAT. W przypadku przedsiębiorstw państwowych wskaźnik obejmuje wkłady na 

współfinansowanie z ich własnego budżetu.   Wskaźnik należy obliczyć na podstawie prywatnego 

współfinansowania przewidzianego w umowach o dofinansowanie.   W przypadku instrumentów 

finansowych ma on obejmować zarówno finansowanie prywatne przez pośrednika (zarządzającego 

funduszem), jak i ostatecznego odbiorcę. 

12. PLRR026 MŚP wprowadzające innowacje 

marketingowe 

szt. Cecha umowy - 

 

Liczba MŚP wprowadzających innowacje organizacyjne dzięki udzielonemu wsparciu. Wskaźnik obejmuje 

również mikroprzedsiębiorstwa.       Innowacja organizacyjna to nowa metoda organizacyjna w praktykach 

biznesowych przedsiębiorstwa (w tym zarządzaniu wiedzą). Innowacja organizacyjna musi być wynikiem 
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strategicznych decyzji kierownictwa oraz musi być wdrażana przy wsparciu projektu. Wskaźnik nie 

obejmuje fuzji lub przejęć, nawet jeśli zostały przeprowadzone po raz pierwszy. 

13. RCR005 MŚP wprowadzające innowację 

wewnątrz przedsiębiorstwa 

szt. Cecha umowy - 

 

Liczba przedsiębiorstw, które wprowadziły innowacje wewnątrz przedsiębiorstwa. Wskaźnik obejmuje 

również mikroprzedsiębiorstwa.   Działania innowacyjne są prowadzone wewnętrznie przez wspierane 

przedsiębiorstwo, a niezlecane innym przedsiębiorstwom lub innym organizacjom badawczym. Obejmuje 

to opracowanie oprogramowania, które spełnia te wymagania.   (Definicja przedsiębiorstwa – zob. RCO01. 

14. PLRR028 Liczba wprowadzonych innowacji 

produktowych 

szt. Efekt 

inwestycji 

- 

 

Liczba innowacji produktowych, wprowadzonych w przedsiębiorstwie w wyniku realizacji projektu. 

Innowacja produktowa to produkt lub usługa, które są nowe lub znacząco ulepszone w zakresie swoich 

cech lub zastosowań (np. specyfikacja techniczna, komponenty, materiały, twałość lub inne cechy 

funkcjonalne). 

15. PLRR029 Liczba wprowadzonych innowacji 

procesowych 

szt. Efekt 

inwestycji 

- 

 

Liczba innowacji procesowych, wprowadzonych w przedsiębiorstwie w wyniku realizacji projektu. 

Innowacja procesowa to wdrożenie nowego lub znacząco ulepszonego procesu produkcyjnego, metody 

dystrybucji lub działalności wspierającej. 

16. PLRR030 Liczba wprowadzonych innowacji 

marketingowych 

szt. Efekt 

inwestycji 

- 

 

Liczba innowacji marketingowych, wprowadzonych w przedsiębiorstwie w wyniku realizacji projektu. 

Innowacja marketingowa to wdrożenie nowej koncepcji lub strategii marketingowej, która znacznie różni 

się od istniejących metod marketingowych. 

17. PLRR031 Liczba wprowadzonych innowacji 

organizacyjnych 

szt. Efekt 

inwestycji 

- 

 

Liczba innowacji organizacyjnych, wprowadzonych w przedsiębiorstwie w wyniku realizacji projektu. 

Innowacje organizacyjne to nowa metoda organizacyjna w praktykach biznesowych przedsiębiorstwa (w 

tym w zarządzaniu wiedzą, bussines inteligence, SAAS). Innowacja organizacyjna musi być wynikiem 

strategicznych decyzji kierownictwa i wdrażana przy wsparciu projektu. 

18. RCO001 Przedsiębiorstwa objęte wsparciem 

(w tym: mikro, małe, średnie, duże) 

szt. Wyliczeniowy - 

 

Wskaźnik obejmuje wszystkie przedsiębiorstwa, które otrzymują wsparcie finansowe lub rzeczowe z EFRR 

i Funduszu Spójności.   „Przedsiębiorstwo“ jest najmniejszą kombinacją jednostek prawnych, tzn. 

jednostką organizacyjną wytwarzającą towary lub usługi, która osiąga korzyści z pewnego stopnia 

samodzielności w podejmowaniu decyzji, w szczególności w zakresie alokacji bieżących zasobów. 

Przedsiębiorstwo prowadzi jeden lub więcej rodzajów działalności w jednym lub więcej miejscach. 

Przedsiębiorstwo może być jedną jednostką prawną. Jednostki prawne obejmują osoby prawne, których 

istnienie jest uznane przez prawo, niezależnie od osób indywidualnych lub instytucji, które są ich 

właścicielami lub członkami, takie jak spółki jawne, spółki komandytowe, spółki z ograniczoną 

odpowiedzialnością, spółki akcyjne itp. Do jednostek prawnych zalicza się również osoby fizyczne osoby 

prowadzące działalność gospodarczą we własnym imieniu, takie jak właściciel i operator sklepu lub 

warsztatu, prawnik lub samozatrudniony rzemieślnik.    (ESTAT w odniesieniach, na podstawie 
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rozporządzenia Rady (EWG) nr 696/93, sekcja III A z 15.03.1993 r.)   Na potrzeby tego wskaźnika 

przedsiębiorstwa są organizacjami nastawionymi na osiąganie zysku, które wytwarzają towary lub usługi 

w celu zaspokojenia potrzeb rynku. W przypadku celu polityki 4 (Społeczna Europa) wskaźnik obejmuje 

również przedsiębiorstwa społeczne definiowane przez Komisję (DG GROW) następująco: 

„przedsiębiorstwo społeczne jest podmiotem gospodarki społecznej, którego głównym celem jest raczej 

wywarcie skutku społecznego niż wygenerowanie zysku dla właścicieli i udziałowców. Przedsiębiorstwo 

społeczne działa, dostarczając towary i świadcząc usługi na rynku w sposób przedsiębiorczy i innowacyjny, 

a zyski wykorzystuje przede wszystkim do osiągania celów społecznych”.   Klasyfikacja przedsiębiorstw:   

Mikroprzedsiębiorstwo (< 10 pracowników i roczne obroty ≤ 2 mln EUR lub bilans ≤ 2 mln EUR);   Małe 

przedsiębiorstwo (10-49 pracowników i roczne obroty > 2 mln EUR ≤ 10 mln EUR lub bilans > 2 mln EUR ≤ 

10 mln EUR);   Średnie przedsiębiorstwo (50-249 pracowników i roczne obroty > 10 mln EUR ≤ 50 mln EUR 

lub bilans w EUR > 10 mln EUR ≤ 43 mln EUR);   Duże przedsiębiorstwa (>250 pracowników i obroty > 50 

mln EUR lub bilans > 43 mln EUR).   W przypadku przekroczenia jednego z dwóch progów (liczby 

pracowników lub rocznych obrót/bilansu) przedsiębiorstwa klasyfikuje się do wyższej kategorii wielkości.    

(ESTAT na podstawie art. 2-3 załącznika do zalecenia KE 2003/361/WE)   Wielkość wspieranego 

przedsiębiorstwa jest mierzona w momencie wnioskowania    

19. PLRR1009A Liczba wspartych firm mikro i 

małych, działających na rynku nie 

dłużej niż 3 lata 

szt. Wyliczeniowy - 

 

Wskaźnik obejmuje liczbę wspartych mikro i małych firm działających nie dłużej niz 3 lata. Zgodnie z 

zaleceniem KE (2003/361/EC) mikroprzedsiębiorstwo to przedsiębiorstwo zatrudniające mniej niż 10 osób 

oraz którego roczny obrót lub/i roczny bilans nie przekracza 2 mln EUR, a małe przedsiębiorstwo to 

przedsiębiorstwo zatrudniające mniej niż  50 osób oraz którego roczny obrót lub/i roczny bilans nie 

przekracza  10 mln EUR  przedsiębiorstwo liczone jest tylko raz, niezależnie od tego ile rodzajów wsparcia 

otrzymuje 

20. PLRR1001A Liczba wspartych przedsiębiorstw, 

realizujących inwestycje/mających 

siedzibę na obszarze strategicznej 

interwencji (OSI) województwa 

warmińsko-mazurskiego 

szt. Cecha umowy - 

 

Liczba wspartych przedsiębiorstw, realizujących inwestycje/mających siedzibę  na  obszarze strategicznej 

interwencji (OSI) województwa warmińsko-mazurskiego. Jednostki samorządu terytorialnego należące do 

OSI o znaczeniu krajowym wskazanych w Krajowej Strategii Rozwoju Regionalnego zostały wymienione w 

załącznikach do Kontraktu Programowego dla Województwa Warmińsko-Mazurskiego. Miasta średnie 

tracące funkcje społeczno-gospodarcze w województwie warmińsko-mazurskim  (w porządku 

alfabetycznym): Bartoszyce, Braniewo, Działdowo, Elbląg, Ełk, Giżycko, Iława, Kętrzyn, Lidzbark 

Warmiński, Mrągowo, Olecko, Ostróda, Pisz, Szczytno),  Obszary zagrożone trwałą marginalizacją w 

województwie warmińsko-mazurskim – Obszary zagrożone trwałą marginalizacją w województwie 

warmińsko-mazurskim (gminy w porządku alfabetycznym): Banie Mazurskie, Barciany, Bartoszyce, Biała 

Piska, Biskupiec, Bisztynek, Braniewo, Budry, Dąbrówno, Dubeninki, Działdowo, Dźwierzuty, Godkowo, 

Górowo Iławeckie, Grodziczno, Grunwald, Janowiec Kościelny, Janowo, Jeziorany, Kalinowo, Kętrzyn, 

Kisielice, Kiwity, Kolno, Korsze, Kowale Oleckie, Kozłowo, Lelkowo, Lidzbark, Lubawa, Lubomino, Małdyty, 

Markusy, Mikołajki, Miłakowo, Miłki, Młynary, Nowe Miasto Lubawskie, Orneta, Orzysz, Piecki, Pieniężno, 

Płoskinia, Płośnica, Pozezdrze, Prostki, Reszel, Rozogi, Ruciane-Nida, Rybno, Rychliki, Ryn, Sępopol, 

Sorkwity, Srokowo, Stare Juchy, Susz, Świątki, Świętajno, Tolkmicko, Wielbark, Wieliczki, Wilczęta, 

Wydminy, Zalewo. 

21. PLRR1002A Liczba wspartych przedsiębiorstw 

wykazujących wpływ inwestycji na 

rozwój inteligentnych specjalizacji 

szt. Cecha umowy - 
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województwa warmińsko-

mazurskiego 

 

Wskaźnik obejmuje liczbę wspartych przedsiębiorstw które wykazały wpływ na rozwój inteligentnych 

specjalizacji rozumiany jest poprzez spełnienie co najmniej dwóch z poniższych warunków: 

wpływ na eliminowanie negatywnego wpływu zagrożeń i/lub wpływ na wykorzystanie szans 

zdiagnozowanych w analizie SWOT dla danej inteligentnej specjalizacji, 

lub wpływ na wzmocnienie silnych stron i/lub eliminację słabych stron zdiagnozowanych w analizie SWOT 

dla danej inteligentnej specjalizacji lub dyfuzję wyników projektu na więcej niż jeden podmiot działający w 

obszarze danej inteligentnej specjalizacji, 

lub stworzenie w wyniku inwestycji możliwości eksportowych w ramach danej specjalizacji i/lub 

generowanie potencjalnego wzrostu współpracy w europejskich łańcuchach wartości, 

lub wpływ na kreowanie współpracy pomiędzy środowiskiem naukowym, biznesowym, otoczeniem 

biznesu, administracją w obrębie co najmniej jednej specjalizacji w wyniku realizacji projektu. 

22. PLRR1010A Innowacyjność produktów/usług 

(region/ kraj/ świat) 

szt. Cecha umowy - 

 

Liczba wprowadzonych w ramach projektu innowacji (produktowej/usługowej) na poziomie: 

• Regionalnym – innowacja stosowana w skali regionu nie dłużej niż 3 lata. 

• Krajowym - innowacja stosowana w skali kraju nie dłużej niż 3 lata. 

• Światowym - innowacja stosowana w skali międzynarodowej nie dłużej niż 3 lata lub nieznana i 

niestosowana dotychczas. 

23. PLRR1039A Wzrost przychodów % Efekt 

inwestycji 

- 

 

Do wskaźnika wliczane są przychody ze sprzedaży produktów/usług w wyniku realizacji projektu (w 

okresie 12 miesięcy od zakończenia realizacji projektu) liczone jako % przychodów firmy w ostatnim roku 

obrotowym przed złożeniem Wniosku o dofinansowanie 

24. PLRR1011A Zwiększenie ekspansji rynkowej 

(zawarte umowy rynek regionalny, 

krajowy, międzynarodowy) 

szt. Efekt 

inwestycji 

- 

 

"Liczba umów zawartych w wyniku realizacji projektu z: 

• Rynek regionalny - nowymi kontrahentami mającymi siedzibę na terenie województwa 

warmińsko-mazurskiego 

• Rynek krajowy - nowymi kontrahentami mającymi siedzibę w Polsce, poza województwem 

warmińsko-mazurskim 

• Rynek międzynarodowy – nowymi kontrahentami mającymi siedzibę poza terytorium Polski" 

25. PLRR1005A Przedsiębiorstwa objęte wsparciem 

z instrumentów finansowych 

realizujące inwestycje w zakresie 

szt. Cecha umowy - 
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wdrażania wyników działalności 

B+R 

 

Działalność B+R to działalność  twórcza obejmująca badania naukowe lub prace rozwojowe, 

podejmowana w sposób systematyczny w celu zwiększenia zasobów wiedzy oraz wykorzystania zasobów 

wiedzy do tworzenia nowych zastosowań. Wskaźnik definiuje liczbę przedsiębiorstw objętych wsparciem 

IF realizujących inwestycje w zakresie wdrażania wyników działalności B+R. Pozytywnym rezultatem prac 

wdrożeniowych, mających na celu zastosowanie wyników prac badawczo-rozwojowych (prowadzonych 

przez przedsiębiorstwo lub zakupionych w ramach projektu) poprzez uruchomienie produkcji nowych 

wyrobów lub modernizację wyrobów produkowanych i wprowadzenie nowych metod wytwarzania, które 

poprzedzają rozpoczęcie produkcji na skalę przemysłową, jak również rozpoczęcie świadczenia nowych 

lub znacząco ulepszonych usług. 

26. PLRR1006A Przedsiębiorstwa objęte wsparciem 

z instrumentów finansowych 

wprowadzające procesy 

automatyzacji lub robotyzacji 

szt. Cecha umowy - 

 

Wskaźnik obejmuje liczbę przedsiębiorstw objętych wsparciem z instrumentów finansowych 

wprowadzające procesy automatyzacji lub robotyzacji. 

27. PLRR1007A Przedsiębiorstwa objęte wsparciem 

z instrumentów finansowych 

uzyskujące efekt ekologiczny lub 

prowadzący do oszczędności energii 

szt. Cecha umowy - 

 

Wskaźnik obejmuje liczbę przedsiębiorstw objętych wsparciem z instrumentów finansowych uzyskujące 

efekt ekologiczny lub prowadzący do oszczędności energii. 

 

 

* Specyfikacja Wskaźników aktualna na dzień podpisywania UO. Lista wszystkich wskaźników wraz z ich specyfikacją 

dostępna jest na stronie Ministerstwa Funduszy i Polityki Regionalnej – Lista Wskaźników Kluczowych oraz aplikacji.  

** Podstawa wyliczenia: 

Wyliczeniowy – wartość wskaźnika liczona jest automatycznie w aplikacji 

Cechy Umów – wartość wskaźnika liczona jest na podstawie cechy umowy określonej na etapie dodawania UI do 

aplikacji 

Efekt inwestycji – wartość wskaźnika liczona jest na podstawie efektów inwestycji wskazanych przez PF po 

zaewidencjonowaniu UI w aplikacji  


